
Siliken se internacionaliza 

La empresa valenciana abre una nueva planta en Canadá que se suma 
a la que ya tiene en San Diego y a las cuatro iniciales ubicadas en España 

Paneles fotovottaicos fabricados por Siliken. 
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Una de las plantas de producción de módulos fotovottaicos de Siliken..; LP  

 

      

EMPRESAS 

Hace poco más 
de nueve años, en junio de 
2001, nació la empresa Sili-
ken de la mano de Carlos Na-
varro, Gonzalo Navarro yAl-
fredo Puche. La compañía, 
dedicada a la energía solar fo-
tovoltaica desde su creación, 
ha logrado evitarla emisión 
de más de 260.000 toneladas 
de CO2 gracias a que su pro-
ducción ha superado los 330 
megavatios. 

Aunque la actividad de Si-
liken contempla todo el pro-
ceso de producción de la ene-
gía fotovoltaica, desde la ob-
tención de silicio hasta la 
construcción de plantas lla-
ve en mano, la compañía de-
dica gran parte de su esfuer-
zo ala fabricación de los mó- 

dulos para las placas solares. 
La empresa inició su anda-

dura con tres plantas de pro-
ducción en Rafelbunyol, Po-
bla de Famals y Casas Ibáñez 
(Albacete) yen 2008 se am-
plió con dos nuevas fábricas 
en Tenerife yen San Diego 
(California). 

El proceso de expansión 
internacional que comenzó 
en 2008 continúa más acti-
vo en la actualidad. El presi-
dente de Siliken, Carlos Na-
varro, asegura que la empre-
sa tiene previsto abrir una 
nueva planta en Toronto (Ca-
nadá) de características simi-
lares a las existentes. El ob-
jetivo es «trasladar la misma 
metodología de fabricación 
a las nuevas instalaciones». 

Además de su expansión 
en Canadá, Siliken está tra-
bajando en otros mercados 
como México o Chile. La em-
presa considera que en esas 
zonas «con tanto recurso so-
lar» y donde el coste de la 
electricidad convencional 
iguala al de producir energía 
fotovoltaica, es interesante 
implantarse para llevar a cabo 
los proyectos. El hecho de 
que ambas energías tengan 

Politécnica. La compañía ha 
hecho una inversión de 4 mi-
llones de euros para produ-
cir 4 megavatios por año. 

A pesar de las grandes in-
versiones que requiere la 
puesta en marcha de plantas 
de energía fotovoltaica, Na-
varro asegura que las renova-
bles «no sólo no son caras, 
sino que son muy rentables». 
El presidente explica que 
existe esa rentabilidad por la 

Medio ambiente. La em-
presa ha evitado la emisión 
de 260.000 toneladas de 
CO2 ala atmósfera. 

Expansión. Siliken tiene 
plantas alrededor del mun-
do que superan los 40.000 
m2. La compañía tiene pre-
visto abrir una nueva en 
Toronto (Canadá). 

r Facturación. A pesar de 
la crisis, en el año 2009, Si-
liken facturó 150 millones 
de euros, cifra que espera 
superarse en 2010. 

«independencia energética 
y económica» que se deriva 
de ellas. «La energía del sol, 
la biomasa y el viento es au-
tóctona y las empresas inver-
timos para aprovecharla». 

Aunque la crisis también 
se ha notado en las renova-
bles, Siliken no tuvo pérdi-
das el año pasado. En 2008 
su volumen de negocio llegó 
a los 384 millones de euros 
y, a pesar de que «en el últi-
mo trimestre del año el mer-
cado se paró», la facturación 
de 2009 alcanzó los 150 mi-
llones. Este año, la empresa 
espera superar «con creces» 
esos resultados pues, a día de 
hoy, ya se ha facturado lo 
mismo que en el ejercicio pa-
sado. Asegura Navarro que la 
crisis tuvo para ellos un efec-
to «positivo» porque los pre-
cios de las tecnologías «se 
ajustaron tanto que se redu-
jeron casi ala mitad». 

El hecho de que España 
sea «prácticamente residual 
porque no se generan bene-
ficios», hace que la actividad 
de Siliken se esté concentran-
do en el resto de mercados. 
La empresa está llevando a 
cabo en Roma la creación de 
uno de los parques fotovol-
taicos más grandes de Italia 
y tiene diversas agencias 
abiertas en ciudades france-
sas como Toulousse y Lyon. 

Además, la firma no des-
carta seguir expandiéndose. 
«Si México se desarrolla 
como se prevé pondremos 
una fáfrica allí y si también 
lo hacen Marruecos o Arge-
lia nos instalaremos en esos 
países». Explica Navarro que 
para Siliken es importante la 
fabricación local y que la em-
presa seguirá poniendo «ac-
tividad de fabricación donde 
haya mercado interesante». 

costes similares, explica Na-
varro, genera un mercado 
adicional para las empresas 
de energías renovables. 

El crecimiento de Siliken, 
sin embargo, no implica so-
lamente la apertura de nue-
vas plantas en el extrajero. 
La empresa tiene también 
proyectos en la capital valen-
ciana. En fase de montaje se 
encuentra una planta piloto 
de 600m2 en la Universidad 

La compañia no 
descarta seguir 
expandiéndose en 
países como México. 
Marruecos o Argelia 


